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Key Account Manager till JCDecaux

Vill du arbeta med nagra av Sveriges starkaste varumarken och maximera effekten av
deras investeringar i utomhusreklam med fokus pa digitalt. Vi s6ker en erfaren och
driven Key Account Manager till JCDecaux.

Om rollen

Rollen praglas av hégt tempo, dar nykundsbearbetning, prospektering och utveckling
av befintliga kunder sker parallellt. Du driver hela férsaljningsprocessen och
sakerstaller att bade dina egna, teamets och féretagets mal uppnas.

| din vardag innebar det bland annat att du:

e Prospektera och driva aktiv nykundsférsaljning, samt identifiera nya
affarsmaojligheter

e Genomfoéra affarsanalyser pa befintliga och nya kunder, mediabyraer,
reklambyraer och slutkunder

e Tar fram aktivitetsplaner for dina viktigaste kunder

e Halla workshops med slutkund, mediabyra och reklambyra

e Bearbetar befintliga kunder enligt JCDecaux saljprocess — fore, under och
efter kampanj

e Genomfér kundbesdk varje vecka enligt uppsatta mal och beséksbudget

e Ansvara for prissattning inom ramen for féretagets rabattpolicy

e Arbetai CRM med dokumentation av kunder, kundkontakter, offerter och avtal

e Tar fram affarsmassiga, kundanpassade férslag och kampanjupplagg

e Forbereder och genomfor forhandlingar och priser

e Foljer upp kampanjer och affarer for att sakerstalla hég kundndjdhet

e Representerar JCDecaux enligt faststélld representationsbudget

e Deltariinterna och externa konferenser, event och kundaktiviteter

Du medverkar i affarsplan- och budgetprocessen, sékerstaller att avdelningens
resurser anvands optimalt. En viktig del av rollen ar nykundsbearbetning samt att
skapa, bibehalla och utveckla langsiktiga relationer med kunder, entreprendrer
och samarbetspartners.

Din profil

Utbildning
e Gymnasial utbildning

e Meriterande med eftergymnasial salj- eller marknadsutbildning (exempelvis
IHM eller liknande)
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Erfarenhet
e Minst 5 ars arbetslivserfarenhet inom media, forsaljning och/eller

arbetsuppgifter liknande dem som beskrivs i denna roll
e Erfarenhet av cross-media, garna med digitalt fokus

Personliga egenskaper
For att lyckas i rollen ser vi att du ar:
e Trivsi ett hogt tempo och klarar att hantera flera processer parallellt
Ar malinriktad, drivande och gillar att ta ansvar
Har hdg social kompetens och kan professionellt representera JCDecaux
Ar affarsorienterad, analytisk och strukturerad
Ar lyhérd for kundens behov och relationsskapande i ditt arbetssatt
Tanker langsiktigt och bygger starka partnerskap 6ver tid

Ovrigt
e Obesvarad engelska i tal och skrift
o Mojlighet att arbeta vid obekvama arbetstider, t.ex. kvallsevent och utvalda
kundresor

Meriterande
e Erfarenhet av DOOH (Digital Out Of Home) och Programmatic

Ansokan

Later detta som en roll for dig? Varmt valkommen med din ansékan!

Skicka in ditt CV och garna din LinkedIn-profil.

Vi rekryterar I6pande, sa vi rekommenderar dig att skicka in din ansdkan sa snart som
mojligt.

Vid fragor om tjansten kontakta:
Jenni Trennestam

E-post: jenni.trennestam@jcdecaux.com
Telefon: 070-690 82 48



